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Immobilien

Immer einen Schritt voraus:
Immobilien Service Barbel Bahr

Die Immobilienexperten von Immobilien Service Barbel Bahr

Wenn es um die Vermittlung
von Bestandsimmobilien, den
Kauf von attraktiven Neu-
bauobjekten oder den Ver-
kauf von Grundstiicken geht,
dann fiihrt in der Region
kein Weg an Barbel Falken-
berg-Bahr vorbei. Sie ist die
einzige Frau, die eines der
groBBen Immobilienunterneh-
men im Landkreis Boblingen
fuhrt. Aus kleinen Anfangen
heraus hat sie es in 27 Jahren
mit viel Innovationskraft,
unermiidlichem Einsatz und
Durchsetzungsvermoégen
geschafft, den Immobilien
Service Barbel Bahr sowie
die BB Wohnbau Béblingen
GmbH nicht nur aufzubauen,

sondern bis heute auf Wachs-
tumskurs zu halten.

Thr Unternehmen war das erste im
Landkreis Boblingen, das ein TUV
zertifiziertes Qualititsmanagement
eingefiihrt hat. Es wurde mehrmals
fiir seine einfallsreiche Immobilien-
werbung und -kommunikation pra-
miert. Aulerdem wurde Immobilien
Service Barbel Bahr zum wieder-
holten Mal von Bellevue — Europas
grofitem Immobilien-Magazin - als
einer der besten Immobilienmakler
national und international ausge-
zeichnet. ,Wir werden auch tber die
Grenzen hinaus als kundenorien-
tiertes Immobilienunternehmen
wahrgenommen, obwohl unsere
Starke eigentlich in der tiefen lokalen

Verbundenheit mit der Region liegt
— das freut uns sehr, spornt uns aber
an, unsere fachliche, kompetente
Arbeit von der Wertermittlung zur
Vermarktung weiterzuentwickeln’,
erklart Barbel Falkenberg-Bahr. Ein
schones Beispiel dafiir war der ,,1.
Wohngipfel Baden-Wiirttembergs®,
den sie Anfang 2019 initiiert und
damit eine ganz neue Kommunika-
tionsplattform fiir Lésungsansétze
gegen die Wohnungsnot geschaffen
hat. Dieses Vorgehen passt in die
Unternehmensphilosophie: Obwohl
der Kundenservice bei der Vermitt-
lung von Bestandsimmobilien immer
im Vordergrund steht, versteht die
Unternehmerin ihren Immobilien
Service auch als Marktberichterstat-
ter. ,Wir erfassen und analysieren
kontinuierlich alle Marktdaten. Da-
her kénnen wir die Wohnraumsitua-
tion in der Region exakt bestimmen
und weisen die Politik und Verwal-
tung seit Jahren darauf hin, dass der
Wohnraummangel dem Wirtschafts-
standort Boblingen/ Sindelfingen
schweren Schaden zuftigen konnte.*

Abhilfe schafft der hauseige-
ne Bautrager ,BB Wohnbau
Boblingen GmbH”. Getreu dem
schwabischen Motto: Wohn-
raum schaffa! Ned schwatza,
macha!

Schon 2011 reagiert sie aufgrund des
knapper und daher teurer werdenden
Wohnraums und griindet mit der BB

Wohnbau Béblingen GmbH ihren
eigenen Bautrager. Der Immobilien
Service Barbel Bahr hatte davor
schon knapp 20 Jahre lang erfolg-
reich Neubauprojekte fiir verschiede-
ne Bautrager vertrieben. Aktuell hat
die BB Wohnbau Béblingen GmbH
iber 500 neue Wohneinheiten in
Planung, Projektierung und Bau!
Und auch die Umsatzzahlen zeigen,
dass die aus dem Saarland stammen-
de Geschiftsfiihrerin einmal mehr
das richtige Gespiir hinsichtlich

der strategischen Ausrichtung ihres
Unternehmens hatte. ,,2018 haben
wir ein Vermittlungsvolumen von
rund 100 Mio. Euro erwirtschaftet,
50 Prozent davon tragt der Neubau-
bereich®, zeigt sich Barbel Falken-
berg-Bahr mit der wirtschaftlichen
Entwicklung sehr zufrieden. Einen
wichtigen Beitrag dazu leistet auch
der hauseigene Finanzierungsservice
von Immobilien Service Barbel Bahr.
Fiir Birbel Falkenberg-Bahr ist dieses
Angebot fiir Kdufer immens wichtig,
denn es schaftt Perspektiven: ,, Auf-
grund der niedrigen Zinsen lohnt es
sich auf jeden Fall zu kaufen. Wenn
die Zahlen auf dem Tisch liegen,
zeigt sich immer wieder, dass Kaufen
die bessere Alternative zur Miete ist.
Da rentiert sich selbst mit niedrigem
Eigenkapitalanteil eine Anfrage. Also
bei allen Themen rund um Immo-
bilien einfach anrufen. Sie werden
sympathisch empfangen.“

Matthias Hoffmann
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Immobilien waren schon immer lhr Traumjob?
»Nein, als Kind hatte ich einen Beruf in der
Reisebranche im Blick, reisen und arbeiten
horte sich gut an. Ich bin dann in den 80er
Jahren nach Ehningen gezogen und es
war wahnsinnig schwer, eine Wohnung zu
finden. Bei meiner ersten Besichtigung war
ich eine von 50 Interessenten gleichzeitig
fur eine 2-Zimmerwohnung im Stuttgarter
Osten. Das war der Ausléser fur die Grin-
dung meiner ersten Firma, der Wohnraum-
tauschborse, die Keimzelle meines Unter-
nehmens."”

Ihre erstes Verkaufsobjekt?

»Das war eine 3-Zimmer-Maisonette-Woh-
nung in Steinenbronn. Die hat damals
398.000 DM gekostet, der Zins war mit
11,5%, verglichen mit 1,5 % heute, aller-
dings kein preiswertes Vergniigen.”

Ihr persénlicher Tipp fiir Kaufinteressenten?
»Man kann heute nur einen Fehler machen:
kein Wohneigentum kaufen und weiter
mieten! Ich rate jedem, besser heute als
morgen ins Eigentum zu wechseln.”




